KALITENIiZi BELIRLI BIR STANDARDA ULASTIRIRSANIZ
MUSTERILER SiZi BULACAKTIR...

Firma Ad1 : DERYA TAVUKCULUK ISLETMESI SAN. VE TIC. A.S.

Goriisiilen Yetkili  : Derya PALA (Y.K. Uyesi ve ihracat Sorumlusu)

Adresi : Kuyucak Yolu Kuyucak Yolu i¢ Kisim Sanayi No:153 D:1/A Kemalpasa
— Izmir

Tel - Faks : 0-232-877 01 21/ 877 06 36, 0-232-877 01 19

E-posta : info@deryum.com

Web Sitesi : www.deryum.com

Yonetici Ozeti

1983 yilinda kurulmus olan ve sofralik yumurta iiretimi ve satist konusunda faaliyet gdsteren
DERYA TAVUKCULUK giinliik 100.000 adet yumurta iiretimine sahip duruma gelmistir.
Kaliteli tiretime verdigi Oonem nedeniyle ihracat talebi olmasina ragmen kendi disinda bir
tedarikciden iirtin alinmamaktadir. DERYUM markali iirtinler su anda i¢ piyasanin yani sira
Irak’ta 8 farkli alictya gonderilmektedir.

Firma Hakkinda Kisa Bilgi

Sofralik yumurta iiretimi ve i¢ / dis pazarlarda toptanci/araci firmalara satis1 konusunda faaliyet
gosteren firma Mart 1983’te kurulmus olmasima ragmen ihracata Nisan 2008’de
baslamigtir. Yonetim Kurulu Baskan1 Necip PALA, Yénetim Kurulu Uyeleri ise, Biilent PALA
ve Derya PALA olan kurulus KOBI niteliginde bir aile sirketidir.

Ailenin babasi Necip PALA tarafindan ilk kuruldugunda 45.000 adet tavuk kapasiteli yumurta
kiimesi ve 70.000 adet civciv kapasiteli yarka kiimesi olan sirket, zaman igerisinde kapasitesini
artirmigtir. 2000 yilindan itibaren tesislerini yenileyerek yemleme, havalandirma ve yumurta
toplama sistemlerini tam otomatik sekle doniistiirmiistiir. Boylece yumurta tavugu kapasitesini
150.000 adete ¢ikartan Derya Tavukculuk yeniledigi ve kapasitesini artirdig1 yem tesisi, yumurta
paketleme tesisi, yumurta depolama {initeleri ve soguk hava depolariyla faaliyet alani
genisletmistir. Giinliik 100.000 adet yumurta iiretimine ulasan sirketin Kemalpasa/lzmir’de bir
yumurta ¢iftligi ve ayrica 1995 yilinda kurulmus olan bir yem fabrikas: vardir. Sirkette 10 ig¢i ve
4 idari kadro olmak tizere toplam 14 kisi calismaktadir.

Derya Hanim sirketin amacini; “Miisterilerin bekledigi kalitede iirettigi sofralik yumurtalari
istenilen zamanda teslim edebilmektir” seklinde tanimlamaktadir.

Yiiksek ve standart kalitede iirlin teslimini 6n planda tutan sirket yonetimi bu ¢ercevede 2004
yilinda “DERYUM” markasin1 yurt i¢inde tescil ettirmistir. Bu konuya gosterilen hassasiyet
nedeniyle, zaman zaman mevcut {iretimden daha fazla miktarda siparis alindiginda, diger
yumurta {ireticilerinden tedarik yoluna gidilmeden siparis geri ¢cevrilmektedir.

Neden ihracat

“Sofralik yumurta iiretiminde yurt icinde son yillarda bir arz fazlas1 yasaniyor olmasi ve
bunun da i¢ piyasada donem donem zararina satislara yol agmakta olmasi, bizi karh
satislar yapabilecegimiz dis pazarlara yonlendirmistir. Ayrica babamin ihracat yapilmasi
gerektigi yoniindeki kararh inanci da ihracata yonlenmekte etkileyici faktorlerden biri
olmustur” Derya Pala
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http://www.deryum.com/

ihracata On Hazirhk

1. Yonetim Kurulu Uyesi Derya Hanim, 2001 yilinda sirkette calismaya baslamasiyla birlikte
[zmir Ticaret Odast’nin diizenlemis oldugu 3 ay siiren “Dis Ticaret Egitimi”ne katilarak teorik
bilgiler edinmistir. Bu sayede, ihracat yaparken bilinmesi gereken uluslararasi terimler, teslim
ve 6deme sekilleri, fiyat belirleme gibi konular 6grenilmistir.

2. Thracat yapan firmalarla yakin temasta bulunularak ihracata iliskin pratik bilgiler edinilmistir.
2008 yilinda verilen ihracat kararmin ardindan, Yumurta Ureticileri Merkez Birligi'nden de
(YUM-BIR) bilgi destegi alinmustir. Bdylece 2 aylik bir siirecte ihracat prosediirleri, ambalaj
ve etiketleme gibi konularda bilgiler saglanmistir.

3. Dis pazarlardaki durumun arastirilmasi siirecinde, 13 iilkenin Ticaret Miisaviri’nden o
iilkelerdeki yumurta iiretimi ve satis fiyatlar1 konusunda bilgiler alhnmstir.

4. Internet sitesi hazirlanmis ve iicretsiz b2b (firmalar arasi ticaret) web sitelerine iiyelik
yaptirilmistir.

i1k ihracat

Daha onceleri pek ¢ok markadaki yumurtalar: yurt icinden satin alarak ihrag¢ eden bir firmaya
yurt i¢i teslim yapmakta olan firma, ilk ihracatin1 2008 yilinin 4. ayinda s6z konusu ihracatgi
firmanin Irakli bir miisterisinden gelen taleple yapmistir. Deryum halen sadece Irak’a, 8 farkli
misteriye, sofralik yumurta toptancilarina iirtin gondermektedir. Toptanci ithalat¢ilar da
perakendecilere satmaktadir.

Ihracat Baglantist Kurulduktan Sonraki Faaliyetler

1. Irakli alicilarin talebi iizerine, yumurtalarin {izerine iiretim tarihi yazmak i¢in 2 adet makine
alinmustir.

2. Uygun maliyetle girdi temini konusunda yapilan arastirmalarin ardindan Dahilde isleme
Rejimi’nden faydalanabilmeyi teminen bagvuru asamasina gelinmistir.

3. Uriinle ilgili Devlet Yardimlar: tespit edilmistir. Bu cercevede Tarimsal Uriinlerde Ihracat
Iadesi’nden faydalanilmaktadir.

4. Etkili bir brosiir hazirlatma yolunda 6n ¢alismalara baglanmistir.

5. Fuar katilimlari i¢in arastirma yapilmaktadir.
Satislarin % 40’1 i¢ piyasaya, % 60’1 ise ihracata yapilmaktadir. Gelen yogun taleplerden dolayz,
2009 yilinda iiretim kapasitesinin % 70 oraninda artirilmasi hedefiyle yatirnm konusunda

fizibilite calismalarina baslanmistir. Ayrica yine 2009 yilinda toplam satiglar i¢erisinde ihracatin
paymin % 70 olmas1 hedeflenmektedir.

Ihracatta Yasanan Sorunlar

v' KDV iadeleri alimi uzun siirmektedir.
v Ulkeye 6zgii istenen hususlar olabilmektedir (Yumurta {izerine tarih yazimi gibi).

ihracatci Firmalara Tavsiyeler




- FEERFERREREE R

Pratik uygulamalar 6ncesinde mutlaka teorik egitim alinmali,

Pratikte ihracat yapan tecriibeli firmalarla goriistilmeli,

“Ihracate Birlikleri”, “IGEME” ve “Sanayi ve Ticaret Odalar1” gibi kuruluslardan bilgi
destegi alinmali,

Yurtdisindaki Ticaret Miisavirleri’nden destek alinmal,

Kalite standardizasyonuna énem verilmeli,

Pazar Arastirmasi yapilmali,

Iyi bir web sitesi yaptiriimal,

Iyi bir brosiir hazirlanmal,

Verilen s6z mutlaka tutulmali, isi zamaninda yapmaya 6zel ilgi gosterilmeli,

Miisteriye ek garantiler ve faydalar sunulmali,

Mal bedeli tahsilini garanti altina alacak 6deme yontemi tercih edilmelidir.

Ucretli web sayfalari i¢in e-sitelerine yonelik desteklerden faydalanilmalidir.

Firmalara IGEME’yi taniyip tanimadiklar1, s6z konusu iilkelerdeki ithalatci adresleri igin
IGEME’ye basvurup basvurmadiklar1 sorulabilir.

Ihracattan sonra firma icinde bir yapilanma degisikligi olmus mudur? (Eleman alimi, yeni
bir boliim kurma vb.)
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